
Über mich 

Ein umfassendes Know- How mit 25 Jahren Berufserfahrung. Geschäftskontakte zu Industrie, Fördermittelspezialist, Fullservice bei Managementdienstleistungen, Interimsmanagement, Networking, Management buy out, Krisenmanagementerfahrung, Mediator bei Unternehmenskonflikte, Erarbeitung und Umsetzung von ganzheitlichen Lösungen, Potenzialausschöpfung von Resourcen, Projektentwicklung und Projektsteuerung von Grundstücken, Gewerbeimmobilien und Wohnimmobilien. Unsere Beratungsleistungen für Klienten werden in der Regel durch Beratungsförderprogramme der KFW mit bis 60% innerhalb der Höchstbetragsgrenzen gefördert.
Vita Berufserfahrung:
Seit 01.08.2008

Vorstand der Business Connect AG mit Sitz Mannheim

Betriebswirtschaftliche Beratung von Unternehmen, Neue Geschäftsfelder und Projektentwicklung

2005  - 2008

Management- und Unternehmensbetreuung als freiberufliche Tätigkeit
Beratung und Betreuung am strategischen Unternehmenskauf, Interimsmanagement, Unternehmensaufbau und Unternehmensrestrukturierung. Beratung und Umsetzung der ganzheitlichen Finanzierung unter Einbeziehung sämtlicher öffentlicher Förderprogramme aus EU- Programme, KFW Programmen, Länderprogramme (GA- Mittel, Landesbürgschaften). Verhandlungsführung der beteiligten Partner einschließlich Bank, Steuer-und Rechtsberater, öffentlicher Gremien und Unternehmen bzw. Investoren

2005 - 1998 

Geschäftsführer der Immobiliaria Internet Communication S.L., Palma de Mallorca, IMBA-Invest S.a.r.L, Luxembourg
Standortauswahl und Projektentwicklung, Projektsteuerung für Bautätigkeiten im Auftrag von Investorengruppen innerhalb Europas. Zusammenführung, Betreuung und Beratung von Vertragspartnern, einschließlich Rentabilitätsberechnungen und Vertriebskonzeptionen.

1998- 1988 

Geschäftsführer Orga Pro Projektsteuerung GmbH, Koblenz /Dresden

Erstellung von Unternehmenskonzeptionen für kleine- und mittelständische Unternehmen. Standort- und Marktanalysen für diese; Rentabilitätsberechnungen. Reprivatisierung von Konsum und HO Betrieben in den neuen Bundesländern.

Ausarbeitung fachlicher Stellungsnahmen und Gutachten für die Deutsche Ausgleichsbank, heute KFW, in Berlin und andere Bankinstitute. Betreuung und Training von Führungskräften.
Geschäftsführer JW-Wohnbau Baubetreuung GmbH, Dresden

Durchführung von Standort-und Marktanalysen für den Bau verschiedenster Objekten wie multifunktionale Freizeitanlagen, Hotelbetriebe, Wohnanlagen, Appartementhäuser und Altbausanierung. Hierfür die Erstellung von Kostenplanung, Rentabilitätsberechnungen, Ausarbeitung der Finanzierung der Baumaßnahmen und Durchführung von Erschließungsträgermaßnahmen. Die Erstellung von Marketing- und Vertriebskonzeptionen und anschließendes Baurealisierung

1988 – 1985 

Geschäftsführer der Unternehmensberatung für Existenzgründer und Betriebsberatung für den Einzelhandel in Koblenz 

Erstellung von Unternehmenskonzeptionen für Existenzgründer; Standort- und Marktanalysen für die zukünftigen Betriebsstätten; Rentabilitätsberechnungen, Finanzierungskonzeptionen, Verhandlungen mit Bankinstituten und Umsetzung des Investitionsvorhaben durch einen optimierten Einsatz von Mitteln aus Wirtschaftsförderungsprogrammen

Dozent an der IHK, Koblenz in der Meisterausbildung für die Bereiche: VWL, BWL und Betriebsorganisation

Publikationen: Andreas Wolfgang Jung

Der Bauherrenratgeber, Planen, Finanzieren und Bauen
veröffentlicht Falken Verlag 1997

Handbuch für Bauherrn
veröffentlicht Falken Verlag 2001
Bauen ohne Stress Praktische Tipps für die erfolgreiche Zusammenarbeit von Bauherren und Architekten auf Mallorca veröffentlicht Palma Kurier / Gruner und Jahr Hamburg

Das Prinzip der Thermoskanne Heizen mit Sonne auf den Balearen veröffentlicht Palma Kurier / Gruner und Jahr Hamburg

Luftige Plätzchen Praktische Tipps zum Terrassenbau veröffentlicht Palma Kurier / Gruner und Jahr Hamburg
Vorsicht bei der Bauabnahme Wie man bei Mängeln Schadensersatz  geltend macht veröffentlicht Palma Kurier / Gruner und Jahr Hamburg

Der Winter kommt
Die Wandheizung veröffentlicht Palma Kurier / Gruner und Jahr Hamburg

Goethes Farblehre
Raumfarben bilden Ambiente veröffentlicht Palma Kurier / Gruner und Jahr Hamburg

Sonnenkälte an heißen Tagen
Absorptionsgestützte Klimatisierung bedeutet: Die Wärme der Sonne direkt in Kühlung verwandeln  veröffentlicht Palma Kurier / Gruner und Jahr Hamburg

Who ist who
Der Baumeister: Aparejador veröffentlicht Palma Kurier / Gruner und Jahr Hamburg

Auf Grundstückssuche 
Checkliste für Bauherren veröffentlicht Palma Kurier / Gruner und Jahr Hamburg

:  

 Immobilientip
Checkliste für Bauherren veröffentlicht Palma Kurier / Gruner und Jahr Hamburg

Good Morning Mr. Orwell
Mit einem Steuerungssystem lässt sich jedes Haus problemlos über das Internet überwachen veröffentlicht Palma Kurier / Gruner und Jahr Hamburg

Der intelligente Solar-Dachziegel 
Umweltfreundlich Strom erzeugen veröffentlicht Palma Kurier / Gruner und Jahr Hamburg

Sanfte Wasserstrahlen mit Rotlicht
Moderne Entspannung sind Orte und Oasen der Entspannung für Körper und Geist veröffentlicht Palma Kurier / Gruner und Jahr Hamburg

Mentorin Wolfgang Jung: 

Chancen und Risiken im Außenhandel in Kooperation mit Osteuropa Schwerpunkt Bauwirtschaft vorgelegt Denis Pavic Freiburg / Universität Trier
Mentorin Wolfgang Jung:

Konzeption, Gründung und Finanzierung eines Technologiezentrums bei Inanspruchnahme öffentlicher Fördermittel vorgelegt Martina Krämer Universität Trier
Kernkompetenzen:
A. „Neue Geschäftsfelder“

Die rasanten technologischen und wirtschaftlichen Veränderungen unserer Zeit erfordern eine ständige Neu- und Weiterentwicklung von Produkten und Dienstleistungen. Die Entwicklung neuer Geschäftsfelder ist eine strategische Aufgabe. Innovationen eröffnen neue Geschäftschancen und wirtschaftlich attraktive Märkte. Unsere Leistungen

· Zugriff auf Erfahrungen in Projekt- und Firmenangeboten aus einem bundesweiten und internationalem Netzwerk 

· Wegweiser und Kontakter zu neuen erfolgsversprechenden Geschäftsfeldern 

· Umsetzung neuer Produkte und Dienstleistungen passend auf individuelle Geschäftsumfelder
· Investitionssicherheit bei der Generierung neuer Geschäftsfelder. 

· Zukunftssicherung durch Begleitung der Markteinführung
B. „Firmenansiedlung Business abroad”

 

Ansprechpartner und  Dienstleister für Ihre Managementaufgaben und Bindeglied für die Wirtschaft,  Organisationen und öffentlichen Einrichtungen. Wir versorgen die Investoren und Unternehmen mit Standortinformationen. Wir sind Anlauf- und Servicestelle für an- und umsiedlungswillige Unternehmen und entwickeln in Kooperation mit internen und externen Partnern die passende Unternehmenskonzeption.

Unserer Managementdienstleistung: 

· Entwicklung einer Markteintritts- oder Erweiterungsstrategie für Ihr Unternehmen

· Durchführung von Produkt-, Markt- und Wettbewerbsanalysen 

· Erstellung eines Marktportfolios 

· Vorbereitung und Begleitung von Projekten 

· Aufbau von dauerhaft seriösen Geschäftsbeziehungen 

· Standortvorschläge

C. „Capital“

Finanzierung von Akquisitionen oder Expansions- und Investitionsvorhaben. Die Realisierung eines maßgeschneiderten Finanzierungsmixes Wir setzen uns intensiv mit Ihrer Unternehmenssituation auseinander, entwickeln individuelle Konzeptionen für:
· Wachstumsfinanzierung 

· Akquisitionsfinanzierung 

· Nachfolge 

· Gesellschafterwechsel (Owners-Buy-Out) 

· Management-Buy-Out (MBO) / Management-Buy-In (MBI) 

· Fusion 

· Bridge-Finanzierung

D. „Fördermittelberatung“

Wir beraten klein – und mittelständige Unternehmen bei der Entwicklung von Finanzierungskonzepten und übernehmen die auf Wunsch die vollständige Beantragung von Fördermitteln. Zahlreiche Programme der europäischen Union halten für kleine und mittlere Unternehmen (KMU) mit grenzüberschreitenden Aktivitäten finanzielle Unterstützung bis zu 50% des Investitionsvorhabens bereit. 

Wir bieten folgende Dienstleistungen:

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	


· Information von aktuellen Förderprogrammen 

· Unterstützung bei Projektideen und Fördermittelakquisition 

· Full-Service bei der Durchführung der Beantragung

· Übernahme der Abwicklungsbürokratie bis hin zum Projekt-Abschlussbericht.

· Information und Beratung bei der Findung von Kooperationspartnern 

· Vernetzung regionaler Akteure, vor allem zwischen Wissenschaft und Wirtschaft 

· Koordinationsaufgaben mit anderen regionalen EU-Stellen 

E. „Firmenoptimierung“
Die ständige Optimierung der Effektivität und Flexibilität der Wertschöpfungsprozesse im Geschäftsablauf  ist für die erfolgreiche Zukunft eines Unternehmens unerlässlich.  Als Managementdienstleistung bieten wir an:
Grundlagen einer ganzheitlichen Firmenoptimierung 
· Erarbeiten von Strategien zur Unternehmenssicherung

· Erarbeitung und Umsetzung von Maßnahmen zur Ertragsteigerung 

· Unterstützung  im operativen Management 

· Management-Coaching 

· Agieren als Interims Manager.

Strategische Optimierung
· Größenoptimierung, 

· gesellschaftsrechtliche Optimierung 

· Optimierung der finanziellen Struktur 

Kostenoptimierung: 
· Optimierung der Gemeinkosten

· Optimierung der Produktions-, Forschungs- und Entwicklungskosten

· Kosten-/Nutzenpotentiale im Marketing  
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